
IHRE AUFGABEN:

g	 	Eigenständige Betreuung von Katalog- und Buchpro-
duktionen

g	 			Ausbau eines europaweiten Kundennetzwerkes

g	 	Aktive Neukundengewinnung und Marktbearbeitung 
sowie Festigung der vorhandenen Kundenbeziehungen 
und Entwicklung neuer Märkte

g	 	Umsatz- und Ertragsverantwortung

g	 	Verhandlungsführung

IHR PROFIL:

g	 	Berufsausbildung mit Zusatzqualifikation oder abge-
schlossenes Studium (Master, Bachelor)

g	 	Berufserfahrung im Vertrieb (idealerweise in einer 
Druckerei oder im Verpackungsdruck)

g	 	Sehr gute Englischkenntnisse, gerne weitere europäi-
sche  Sprachkenntnisse 

g	 	Ausdauer, Durchsetzungsvermögen, Selbstbewusst-
sein, diplomatisches Geschick und empathisches 
Auftreten

g	 	Hohe Eigenmotivation und Teamfähigkeit

g	 	Service- und Dienstleistungsorientierung

g	 	Sorgfältige und gründliche Arbeitsweise

g	 	Zuverlässige, freundliche und motivierte Persönlichkeit

Wir sind ein ein bundesweit führendes, innovatives Unternehmen der grafischen Industrie mit Sitz in Osthessen. Mit ca. 100 Mitarbei-
tern und moderner Technik haben wir uns auf die Produktion von Büchern, Katalogen und Magazinen im Sonderformat, verbunden 
mit einem hohen Kundenservice, spezialisiert.

WIR BIETEN:

g	 	Flache Hierarchien und direkte Entscheidungswege

g	 			Perspektiven zur beruflichen Weiterentwicklung

g	 	Hervorragendes Betriebsklima mit hoher Wertschät-
zung

g	 	Ein positionsentsprechendes, unternehmerisch ge-
prägtes Vergütungspaket

g	 	Die Möglichkeit, eigene Ideen zu verwirklichen

g	 	Ein junges Führungsteam

g	 	Dynamische Branche mit Gestaltungspotenzial

g	 	Firmenfahrzeug

g	  Homeoffice möglich

HABEN WIR IHR INTERESSE GEWECKT?

Dann überzeugen Sie uns mit Ihrer Kurzbewerbung und senden Sie diese unter Angabe des frühest-möglichen Eintrittstermin per 
E-Mail an: guido.wienzek@ppm-fulda.de.de oder per Post an: ppm Fulda GmbH& Co. KG, Frankfurter Straße 8, 36043 Fulda, z. 
Hd. Herrn Guido Wienzek. Absolute Vertraulichkeit ist garantiert!

Gesucht wird ein Kundenberater für die Pflege von Bestandskunden sowie der Akquisition von Neukunden. Die positive Entwick-
lung des Unternehmens soll dabei fortgeführt und langfristig gestärkt werden.

Kundenberater im Außendienst B2B (m/w/d)
Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n engagierte/n


